RESUMO:

Qual éo

planejamento ideal

para se resolver um

problema? Parece uma

pergunta de resposta

bem definida para aquele

que acredita ser detentor

do saber. E ai que José

Luis Gongalves, presidente

da FPT, nos mostra que ndo
existe planejamento perfeito

e pode surgir um “furacao”
tentando nos levar ao revés e

nos empurrar para a derrota.
Entao vem a determinacgao, a
adaptagao, o foco. Mas somente
haverd sucesso e vocé vencerd se
houver autoconhecimento, se vocé
entender que é a peca mais importante.
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ALEM DO LUCRO, por

José Luis Gongalves

“Se cada dia cai, dentro de cada noite hd um
pogo onde a claridade estd presa. Ha que
sentar-se na beira do pogo da sombra e pescar
luz caida com paciéncia. Pablo Neruda: Ultimos
Poemas”. Foi com este espirito que José Luis
Gongalves, presidente da FPT Industrial para
a América Latina, proferiu a palestra “Além
do Lucro” na Academia UniBrasil do UniBrasil
Centro Universitario. José Luis nos mostrou
que para realizar e gerar resultados é preciso
autoconhecimento, sabedoria e perseveranga.
Como uma pessoa de grande importéncia
no meio empresarial, de grande alcance no
mundo corporativo, é conhecedor profundo
das suas capacidades e objetivos, e dotado de
um humanismo que impressiona. José Luis
a todo o momento esteve acompanhado do
pai, da mae, do irmao, transmitindo a ideia de
gue para ter sucesso na vida, os valores que
carregamos sdo a primeira referéncia para nos
conhecermos melhor e alcangarmos nossos
objetivos.

A FPT é uma empresa mundial, com negécios
da ordem de mais de 20 bilhdes de euros,
atuando nos 5 continentes. Possui mais de
8000 colaboradores e produziu em 2013
mais de 500 mil unidades de motores
para diversas aplicagdes, numeros
apresentados pelo préprio José Luis.

Mas ele nos mostra que a empresa,

antes de mais nada, é formada por
pessoas capazes, que buscam um

objetivo que muitas vezes esta

“Além do Lucro”. E qual é este tao

grande objetivo que esta acima






de um faturamento bilionario? Este objetivo
pode ser simplesmente, depois de um dia de
trabalho, sentar-se a mesa com sua esposa,
seu filho e dizer: “hoje fiz um bom trabalho e

por isso sou mais feliz”.

Para termos sucesso em nossas realizagdes,
José Luis explica que quatro perguntas
devem ser respondidas, e partindo delas
construiremos uma afirmagdo. Mas estas
perguntas ndo sdo perguntas faceis, elas
provocam, nos fazem refletir, nos fazem pensar
se estamos realmente preparados para fazer
o que fazemos. Nesta quase filosofia de vida
mostrada por José Luis, podemos melhorar
em muito nossas agdes e podemos também
descobrir um novo jeito de fazer as coisas,

com muito mais competéncia e felicidade.

José Luis nos conta que antes de qualquer coisa
é preciso autoconhecimento. Devemos nos
conhecer profundamente, conhecer as nossas
qualidades, conhecer os nossos defeitos,
conhecer nossos mais profundos segredos,
angustias, desejos. O autoconhecimento nos
leva a uma reflexdo, e esta reflexdo permitira
encontrarmos o verdadeiro norte em nossas
vidas. Qual é o seu propdsito? Para que vocé
estd aqui fazendo parte deste todo? Neste
momento vocé descobre que quem aponta para
o verdadeiro norte é vocé. Vocé, e somente
voCé, pode saber o seu norte, para onde ir. E
isto é o autoconhecimento. E se conhecer a
ponto de se olhar no espelho e ndo se enganar.
E assim que vocé conseguira resposta para a
primeira grande pergunta: Quem sou eu? Uma
vez que vocé se conhece, podera ter certeza
de qual é a sua verdadeira capacidade em lidar
com as coisas do mundo. Conhecera os seus
limites, seus medos e sabera exatamente o que

existe dentro de vocé, o seu mundo interior.

Muitas vezes s6 nos preocupamos com a
segunda pergunta: O que eu sei? Bem mais facil
do que a primeira, que pode ser desconcertante,
a segunda pergunta pode nos levar a busca pelo
conhecimento exterior. Buscar a informagao, a
técnica, o saber fazer. E uma agdo mais voltada
para nossa interagdo com o mundo externo,
como cursar o ensino basico e fundamental, ter
um curso superior e uma pés-graduacdo. Nao
haverd limite. Em qualquer momento da sua
vida vocé poderd buscar este conhecimento
externo, n3o existe idade para aprimorar,
melhorar, aumentar, crescer essa formagao,
que nos guiard e sera a nossa referéncia para o
exercicio profissional. Quantos cursos eu j fiz
e quantos mais vou fazer? Faréd quantos forem
necessarios para vocé exercer com qualidade
a sua vida profissional e também pessoal,
desenvolvendo a

buscando conhecimento,

criatividade e a habilidade.

A terceira grande pergunta é uma unido ou
consequéncia das duas primeiras. A partir
do momento em que eu sei “quem eu sou” e
também “o que eu sei” juntamos as informagdes
para buscar aresposta para a terceira pergunta:
Como eu funciono? Dadas as condicdes de
contorno, os dados do problema, as tarefas,
voCé ird tragar uma estratégia para resolugdo
do problema baseado nos seus conhecimentos
interno e externo. Saber qual seréa a sua reagao
diante de uma adversidade é conseguir prever
e planejar uma agdo com maior sucesso.

A estratégia usada para tracgar o plano de agao
implicaré paralelamente na quarta pergunta
que é: Onde eu quero chegar? Para responder
com propriedade a esta questdo, primeiro
precisamos saber onde estamos e de onde
viemos. Entdo a estratégia estard tragada.
Mas sera que estd tudo certo? Sabemos
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